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PROBLEMA

Gli studenti affetti da problemi
nell’apprendimento non sempre hanno un
sostegno adeguato all'interno dell’lambiente
scolastico




SOLUZIONE

Il nostro servizio mira a fornire
, tramite videolezioni e
mappe concettuali. Tutti gli utenti avranno
accesso ai video introduttivi gratuiti, mentre
per I'accesso a mappe concettuali e video di
approfondimento, sara necessario sottoscrivere
un




COME FUNZIONA



ANALISI CONCORRENZA

AN =d = PREZZO
Pass 29€/mese + tariffa
Superprof .
oraria

Skuola.net Gratuito
YouTube Gratuito
Weschool Gratuito

Rai scuola Gratuito




ANALISI DI MERCATO

DSA
7%
20%
80%
93%
Il 7% dei rispondenti soffre L'80% degli studenti ricorre a
di DSA videolezioni online per

studiare e come supporto allo
studio, ma il 60% non si
trova bene con le lezioni
trovate

100 rispondenti

75%

Il 75% ha dato una risposta
positiva ad una ipotetica
piattaforma con video
categorizzati per livello e
ulteriori supporti allo studio



MARKET SIZING

TAM (Total Addressable Market)

Studenti in Italia di scuola secondaria di
I e Il grado

SAM (Served Available Market)

326.000

Studenti con bisogni educativi speciali in
Italia

240 000 SOM (Served Available Market)

Studenti con DSA in ltalia




CLIENTE TARGET

S,

CLIENT 1

Martina Rocca, 12, studente
della scuola secondaria di
primo grado

“Soffro di DSA e ho molte
difficolta nel capire le lezioni
del professore in classe”

NEEDS:

Ho bisogno di un aiuto esterno
alla scuola che mi insegni un
metodo di studio e mi supporti
per poter raggiungere risultati
eccellenti

8;

CLIENT 2

Matteo Merli, 17, studente
della scuola secondaria di
secondo grado

“Ho vissuto tutta la mia vita in
Ucraina e ora mi trovo obbligato
a studiare in Italia ma ho grandi

difficolta con la lingua”

NEEDS:

Mi servono spiegazioni
semplificate per poter
comprendere al meglio gli
argomenti in italiano




MARKETING PLAN

Brand ambassador Collaborazioni ed eventi
W la dislessia, progetto che
mira a supportare genitori e = Centri per apprendimento: AID, Oltremodo, Centro
studenti affetti da DSA nel Ampia, SOS dislessia
comprendere come gestire la - Freeda
diagnosi = Eventi organizzati da psicologi all’interno delle scuole

Chiara Verzella, influencer e

tiktoker affetta da DSA che ha .
Nnsorshi

condiviso la sua difficile SpO SOrs p

esperienza scolastica ) ) _ L )
- Le cronache di Nanaria: serie tv distribuita da Rai

- Ridinet

Vincenzo Schettini,

La fisica che ci piace.
Professore che realizza video
spiegazioni sulla fisica



Contenuti pensati per
studenti con difficolta
dell’apprendimento

Professori qualificati

Continuo controllo dei
contenuti

Primi ad offrire un
servizio completo

Strengths

ANALISI

e Presenza sul mercato
di siti gratuiti

= Pagamento di un
abbonamento per
una versione piu
completa

e 20% di abbonati
persi ogni anno

Weaknesses

SWOT

= La scuola, nel tempo,
potrebbe creare corsi
per persone con DSA

Threats



BUSINESS MODEL CANVAS

Key partners

e Scuole

e Professori

e Influencer in ambito
istruzione

e Societa di ripetizioni

= Fornitore di supporto
informatico

Key activity
Produzione di contenuti
indirizzati a persone con
DSA, BES, ADHD resi
disponibili sull'app
Knotes.

Controllo della qualita
dei contenuti.

Key resource

« Risorse intellettuali:
software applicazione

« Risorse umane:
professori che si
occupano dei contenuti

Value
proposition
Possibilita per chi soffre
di disturbi
dell'apprendimento di
accedere ad una
piattaforma dove trovare
aiuti e supporti allo
studio adeguati alle
proprie difficolta.
Permette risparmio di
tempo nella ricerca di
contenuti e offre un
programma strutturato
per raggiungere gli
obbiettivi scolastici.

Customer
relationship

Assistenza personale
con una chat dedicata
agli abbonati per
risolvere dubbi.

Quiz interattivi su social
media (Instagram,
Tiktok).

Sezione per
suggerimenti e
miglioramenti dei
contenuti.

Customer
segments

Studenti con BES, in
particolare DSA

Channels
* Sito web

= App su AppStore e
PlayStore
= Instagram, Tiktok

Cost structure

= Costi fissi: affitto, manutenzione, professionisti

= Costi variabili: acquisto video, costo personale, costi pubblicita

= Pubblicita

Revenue streams

e Abbonamenti




Financials



FUNDING

Founders

\ 14% 50 K€

Investitori
— 29% 100 K€

Banca*
200 KE 57% —

*tasso del 3,08% Eurirs



STRUTTURA DEI COSTI



Migliaia

STRUTTURA DEI RICAVI

3.000 €

2.500 €

2.000 €
1.500 €
1.000 €
500 € I
y - I

anno 1 anno 2 anno 3 anno 4 anno 5

B Ricavi abbonamenti Ricavi click link



BREAK-EVEN POINT

|
l

Ad inizio Y3 si prevede
I'ampliamento della base utenti



CASH FLOW CURVE



STATO PATRIMONIALE



CONTO ECONOMICO



